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Herramientas de CMA

Un CMA es un andlisis comparativo del mercado. No debe confundirse con una
tasacion. A diferencia de las tasaciones, que deben ser realizadas por tasadores con
licencia y seguir las Normas Uniformes de Practica Profesional de Tasacion (USPAP),
un CMA puede ser realizado por un agente de bienes raices con licencia. A
continuacion, se indican algunas caracteristicas de una CMA:

e Los CMAs buscan los listados activos actuales (mostrando qué propiedades similares
estan en el mercado y cdmo son sus precios), los listados vendidos recientemente
(mostrando por cuanto se vendieron recientemente propiedades similares), y los
listados expirados recientemente (mostrando como fueron los precios de las
propiedades que no se vendieron) para estimar el valor de una propiedad en cuestion
basado en propiedades comparables.

e Los CMAs deben incluir propiedades en un mercado geogréfico similar y propiedades
con caracteristicas similares a la propiedad en cuestion.

e Una vez encontrados los inmuebles comparables, los CMA pueden incluir ajustes por lo
siguiente

o Condiciones de la venta (¢,se trata de una venta tradicional, de una venta
urgente, de un traspaso de propiedad entre familiares, etc.? La informacion
puede encontrarse en Realist o iMapp).

o Condiciones del mercado: ¢aumenta o disminuye la actividad del mercado en
esta zona?

o Metros cuadrados/dormitorios/bafios, etc.

o Tamafo de la parcela, piscina, vistas, etc.

o Caracteristicas y servicios

La herramienta de CMA permite realizar ajustes de precio en diversos campos. Nota
importante: algunos corredores “brokers” prefieren que sus agentes no realicen
ajustes, sino que encuentren propiedades comparables lo mas parecidas posible
al objeto. Consulte con su corredor “bréker” las normas y directrices especificas
de su oficina.

Investigacion de la propiedad y del mercado

Un paso fundamental para realizar un CMA es investigar la propiedad en cuestion y
conocer sus caracteristicas principales. Esto ayudara a la busqueda de propiedades
comparables.

Hay varias herramientas disponibles para hacerlo.

e Los informes de la propiedad en Realist e iMapp muestran caracteristicas de la
propiedad como los metros cuadrados, los dormitorios, los bafios, los garajes, si hay
piscinay las caracteristicas de la propiedad.

e Realist e iMapp también enlazan con sus propios informes de propiedades
comparables (que muestran las ventas comparables registradas en los registros
fiscales, tanto las ventas MLS como las no MLS).
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e Sila propiedad en cuestion esta en MLS, se puede acceder al Informe sobre las
condiciones del mercado (icono "MC" en la parte superior de un listado). Si el inmueble
en cuestion no esta en MLS, busque el listado mas cercano al objeto y obtenga el
informe sobre las condiciones del mercado de ese listado. Los criterios de este informe
pueden ser modificados.

o Este informe es una gran herramienta para medir como esta cambiando el
mercado, ya que muestra las estadisticas de los listados y las ventas de 3
periodos de tiempo diferentes: 0-3 meses atras, 4- 6 meses atras, y 7-12 meses
atrés.

o Si parece que el mercado estd aumentando o disminuyendo rapidamente, eso
dictara la distancia a la que queremos buscar las ventas comparables, si
podemos esperar encontrar muchos listados caducados/activos, etc.

o Cuando llegue el momento de trabajar con un cliente para determinar un
rango de precios, las condiciones del mercado influiran en esta decision.

Busqueda de propiedades comparables
A continuacién, se indican algunos elementos que deben tenerse en cuenta al buscar
comparables:

e Todo es cuestion de valor. Cada mercado es diferente. A medida que un agente
conozca su mercado, aprendera lo que aporta valor en ese mercado. Por ejemplo, en
el caso de las propiedades situadas frente al mar, la fachada del agua puede aportar
mucho mas valor que cualquier otra caracteristica (como el nimero de dormitorios, las
chimeneas, etc.). En algunas zonas, las casas con méas dormitorios pueden venderse
con un sobreprecio, mientras que en otras zonas un dormitorio adicional aporta poco o
ningun valor.

e Comparacion por igualdad: Por lo general, al buscar datos comparativos, los
criterios de busqueda iniciales deben ser lo mas parecidos posible a la propiedad en
cuestion. Si no se encuentran muchos datos comparativos similares, la basqueda
debe ser mas ampliay se deben hacer ajustes en funcion de las diferencias. A la hora
de decidir qué criterios no considerar, hay que tener en cuenta qué es lo que aporta
mas valor en este mercado.

e Areade mercado similar: Determine una zona geogréfica adecuada para las
comparaciones. Tenga en cuenta aspectos como la fachada de agua, la fachada de
un campo de golf, las comunidades cerradas, las aceras y las tendencias dentro de
un radio de busqueda (zonas industriales, zonas de mayor precio, etc.).

e Propiedades y servicios similares: Tamafio de la parcela, metros cuadrados,
dormitorios, cuartos de bafio, paisaje o vistas, tipo de piscina, calidad de la
construccion, caracteristicas (pisos, cocina, etc.), tamafio del garaje, etc. ¢ Qué aporta
valor en esta zona?

e Eltiempo: Paralos listados activos, considere el tiempo que han estado en el
mercado. Para los listados vendidos y caducados, considere hasta donde quiere
llegar.
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Aqui tienes algunos consejos para completar el formulario de busqueda en Matrix:
1) Estatus

a. ¢Qué estados utilizar? - Los CMA suelen recopilar listados activos, vendidos y
caducados. Los listados vendidos deberian tener mas consideracion, ya que
estas transacciones se cerraron a ese precio. Los listados activos muestran el
precio de las propiedades de la competencia, pero no hay garantia de que la
propiedad se venda por ese precio. Los listados caducados son importantes
porgue muestran las propiedades que no se vendieron al precio indicado.
Cuando los listados activos son limitados, los listados pendientes también
pueden ser Utiles, pero tenga en cuenta que no conocemos el precio del
contrato.

b. ¢Cuanto tiempo hay que retroceder? Las condiciones del mercado
determinaran el plazo que establezcamos para nuestras propiedades
comparables. Por lo general, el plazo es de 6 meses para las propiedades
vendidas (0-180 dias), ya que esta es una directriz que Fannie Mae da a los
tasadores. Sin embargo, una comparacion mas reciente siempre es mejor. En
un mercado fuerte en el que los precios se han revalorizado rapidamente y en
el que hay muchas ventas recientes, un plazo mas corto podria funcionar
mejor. En un mercado con muy poca actividad de ventas o para un propiedad,
podria ser necesario un periodo de tiempo mas largo. (Nota importante: si un
tasador utiliza una comparacion de un periodo de tiempo mas largo y si el
mercado ha cambiado, el tasador tendria que ajustar las condiciones
cambiantes del mercado. Por ejemplo, si una venta comparable tiene un afo de
antigiiedad y el mercado se ha revalorizado un 10% en el ultimo afio, habria
gue hacer ese ajuste).

c. ¢Cuantas comparaciones? Fannie Mae requiere que los tasadores identifiqguen
al menos 3 ventas comparables. La FHA y la VA requieren que los tasadores
identifiquen al menos 3 ventas comparables y 2 comparaciones adicionales
activas o pendientes. Estas podrian ser buenas directrices para un CMA. A
veces, menos, es mas. Es mejor encontrar pocas comparables pero muy
similares a la propiedad que un varias de comparables que no son tan
similares.

2) Estilo de la propiedad: normalmente querremos encontrar el estilo de la propiedad mas
similar a nuestra propiedad (con algunas excepciones).

3) Dormitorios/bafios - Cuando se buscan comparaciones, jlo mejor es siempre comparar
propiedades similares! Sin embargo, puede haber casos en los que necesitemos
encontrar alguna variacion en dormitorios y bafios y quizas hacer un ajuste. O, en
ciertos mercados, podria no haber una diferencia sustancial en lo que las casas de 3
dormitorios frente a 4 dormitorios estan vendiendo, etc. A medida que los agentes van
conociendo sus mercados, estas decisiones se hacen mas faciles. Como regla general,
no elija comparaciones con una variacion de mas de un dormitorio.
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4) Pies cuadrados - Las directrices de Fannie Mae sugieren a los tasadores a
mantenerse dentro de una diferencia del 20% para la mayoria de las propiedades.
Esta puede ser una buena pauta para los CMA, pero cuanto mas similares sean,
mejor.

5) ¢Otras caracteristicas? - Para este mercado, decida si las comparaciones deben
filtrarse por caracteristicas como el garaje, la piscina, etc., o si deben hacerse ajustes
por estas caracteristicas.

6) Geografia: cuanto méas parecida sea la ubicacion de la propiedad en cuestion, mejor.

a. Mientras que la mayoria de las directrices de evaluacion prefieren
comparables del mismo cddigo postal, a menudo, el cédigo postal por si
solo ser& un filtro demasiado amplio.

b. Lo ideal es que se trate de una misma subdivision, pero en muchos casos puede
que no haya suficientes.

c. Las busquedas en el mapa funcionan muy bien para los CMA. Se puede utilizar
una busqueda por radio (en general, en las zonas urbanas 0,5 millas es una
buena distancia, 1 milla para las suburbanas y 5 millas para las rurales).
También se puede utilizar una bisqueda por poligono, ya que a menudo los
tasadores definen los limites del barrio por ciertas calles y puntos de referencia.
Recuerde que todo depende del mercado especifico y de lo que aporta valor.

Una vez que tenga los resultados, marque los listados comparables que desee utilizar
y, a continuacion, fijese en los botones situados debajo de los resultados de la
basqueda. En el menud "Acciones”, encontrara 3 opciones de CMA: CMA (Asistente de
CMA de Matrix); Quick CMA; y Cloud CMA.

Opciones de CMA en Matrix

Ver opcion de propiedades comparables de un listado de MLS

Desde un listado individual, haga clic en el boton "Ver propiedades comparables” en la
parte superior derecha de la pagina de la vista de “360 Property View” en Matrix. Esto
utilizara un algoritmo dentro de Matrix para extraer propiedades comparables. Una vez
gue se hayan generado propiedades comparables, haga clic en "Buscar mas
propiedades comparables” en la parte inferior de los resultados para volver a la
pantalla de criterios, donde podra editar algunos de los criterios.

| Residential P 0 Map BB Results

Previous Next -4 of 102 Checked 0 All - None - Page Hot Sheet RESI display Display 360 Property View v at 1 Vv per page

] 4922 ST JAMES DRIVE, WINTER HAVEN, F|Ol’lda 33881)\/iewComparablePropenies

Listing Tax Photos History Parcel Map Flood Map Foreclosure

S a@ @e B #H-EMGBT 102 WMne
| P4920342 4922 ST JAMES DR, WINTER HAVEN, FL 33881

County: Polk Status: Active
On Market Date: 04/13/2022
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4 Find more Comparables

Quick CMA
En los resultados de la busqueda, seleccione las propiedades que desea incluir en un
informe comparativo y, a continuacion, haga clic en el boton "Quick CMA" del menu
Acciones. Las propiedades se agruparan por estado, se daran las caracteristicas
generales de cada listado y, a continuacion, los valores medios, minimos, maximos y
medianos de cada estado. Esta es una gran herramienta si usted necesita encontrar
rapidamente propiedades comparables para evaluar el mercado y no esta preocupado
por la elaboracion de un informe completo.

Residential
Sold
# MLS# Zip Address Subdiv WF WV WA WE Pool Gar PStyle BR FB HB HSqFt LP/HSqFt ListPrice SoldPrice SP/HSqFt Sold Dt LP/SP ADOM CDOM
20 U7740664 33761 2524 CYPRES N N N N Private 2Car Single 3 20 1467 $175  $256,000 $252,500 $172 10v23/15 0.9 8 8
Cypress S BEND Garage Family
BendDrW. OF Home
CLEARWATE COUNTR
R YSIDE
UNIT
TWO
21 U7745285 33781 3277 COUNTR N N N N Private 2Car Single 3 20 1.548 $165 $255000 $255,000 $165 07/31/115  1.00 67 87
Buckhom Dr, YSIDE TR Garage Family
CLEARWATE 8 UNIT Home
R ONE
22 U7720455 33781 2518 CYPRES N N N N Private 2Car Single 3 2 0 18627 $154  $250,000 $257,000 $158 06/19/15  1.03 a1 o1
Cypress S BEND Garage Family
BendDrW. OF Home
CLEARWATE COUNTR
R YSIDE
UNIT
TWO
#LISTINGS: 22 MIN VALUES: 3 20 1,350 $99 $149,900 $135,000 $97 0.90 2 2
MAX VALUES: 3 20 1,995 $175 $259,900 $257,000 $172 1.10 164 164
AVG VALUES: 3 20 1,573 $140 $219,266 $216,714 $138 099 43 43
MED VALUES: 0 20 1,570 $141 $224,750 $222,000 $140 0399
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Informes completos de CMA
Si necesita un informe completo y de aspecto profesional, puede utilizar el botén "CMA"
para crear uno a través del Asistente de CMA de Matrix.

e Realiza una busqueda de comparables.

e En los resultados de la busqueda, seleccione las propiedades comparables que
desee incluir de cada estado.

e Haga clic en el boton CMA. Esto creara un reporte de CMA con 9 pestafas.

e Pestaia 1 (Inicio): Seleccione un contacto (si procede) o cree un nuevo contacto.
Introduzca una breve descripcién del CMA (por ejemplo, CMA para la presentacion
del listado en 123 Main Street).

e Pestafia 2 (Paginas): Seleccione las paginas que desea que aparezcan en su CMA.
Hay 5 submenus (portada, tema/ajustes, comparables, estatica y mapa). Puede hacer
una prueba de CMA con todas las paginas, y luego pasar a determinar qué paginas
eliminar.

o Una vez seleccionadas las paginas, puede hacer clic en "Establecer como

predeterminado” para que las paginas seleccionadas sean las predeterminadas
del sistema para todos los reportes futuros de CMA.

o Recuerde: Las paginas de presentacién de CMA se pueden
personalizar en Mi Matrix/ Mi informacion/ Pagina de Preseentacion de
CMA.

e Pestafia 3 (Objeto): La informacion sobre la propiedad en cuestion puede introducirse
manualmente, completar a partir de un listado de MLS o completar a partir de los
registros fiscales de Realist. Tenga en cuenta que hay una seccién en la parte inferior
de la pestafia Asunto “Subject” que le permite afiadir campos personalizados y vincular
es0s campos personalizados a MLS. Estos campos se trasladan a la pagina de ajustes.

e Ficha 4 (Portada): Realice las modificaciones que desee en la portada. [Portada
predeterminada configurada en Mi Matrix/Mi informacion/CMA Cover Pager].

e Pestafia 5 (Comparables): En este caso, comenzamos con una busqueda de
comparables, por lo que estos ya estan completados. Sin embargo, podemos eliminar
las comparativas seleccionadas, afadir comparativas adicionales desde los listados o
afadir comparativas adicionales desde un carrito. Ademas, bajo esta pestafia hay un
botdn para afiadir comparables de los Registros de Impuestos. Esto sera una
oportunidad para poner en los criterios de basqueda e identificar las ventas que se
produjeron fuera de MLS.

e Ficha 6 (Mapa): Vista previa del mapa con el temay las comparables.

o Ficha 7 (Ajustes): Puede hacer ajustes de precios para una amplia variedad de
campos, incluyendo el condado, el codigo postal, la subdivisién, los dormitorios, los
bafios completos, los medios bafios, el nimero de pisos, la piscina, el tamafio del lote,
los pies cuadrados, el afio de construccién y los dias en el mercado “ADOM.”

Si se afiadieron campos adicionales en la pestafia Asunto “Subject”, estos campos se
trasladaran a la pestafia Ajustes y le permitiran realizar ajustes para caracteristicas
adicionales.
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Para cualquier propiedad, también puede hacer clic en "Ver en modo detallado" para
realizar todos los ajustes a la vez para un listado en particular.

O

Tampoco existe una "lista magica" de valores de ajuste. Estos valores se
basan en las condiciones del mercado especifico de la propiedad en cuestion.
Sdélo se hacen ajustes a las comparaciones, no a la propiedad en cuestion.
CBS: Comps Better, Subtract (si la comparable tiene algo més valioso que la
propiedad objeto de estudio, reste valor a lacomparable para hacerla mas similar
al objeto).

SBA: Subject Better, Add (si la comparable es inferior a la propiedad objeto
de estudio - la propiedad objeto de estudio tiene algo mejor, afiada valor a la
comparable para hacerla mas similar al objeto de estudio).

Ajustes automaticos/Valor de la caracteristica: Para ciertos campos, hay una
casilla para introducir un "Valor de la caracteristica". Esto ajustara
automaticamente todas las comparables con ese valor (positivo o negativo). Por
ejemplo, si el valor de un dormitorio se introduce en esta casilla como

20.000 ddlares, todas las comparaciones con menos 0 mas dormitorios se
ajustaran automaticamente en 20.000 délares (valor positivo si el comparable
tiene menos dormitorios y valor negativo si el comparable tiene mas dormitorios).

e Pestafa 7 (Precios): Esta pestafia ofrece un resumen de las estadisticas, junto con dos
campos para hacer recomendaciones de precios. En Precio de lista sugerido, puede
hacer una recomendacién de precio. En el caso de los CMA, generalmente se
recomienda dar un rango en lugar de un valor. O bien, puede dejar este campo en
blanco para que usted y su cliente puedan llegar a un acuerdo del valor de la
propiedad. Hable con su agente sobre sus preferencias. En Notas, puede afiadir notas
adicionales.

e Pestana 8 (Finalizar): Desde aqui, puede ver e imprimir el CMA o enviarlo por correo
electronico directamente a un cliente.

Para acceder a un CMA que ya haya completado, vaya a Mi Matrix/Mi CMA. Aqui se
pueden ver, editar, enviar por correo electrénico o eliminar los CMAs creadas
anteriormente. También se puede abrir un nuevo CMA a través de aqui, con
comparables que se seleccionan como un paso posterior.

Cloud CMA

El producto Cloud CMA es otra opcion para crear informes de comparables, CMA,
gue le ofrece varias opciones de personalizacion. A través de Cloud CMA, también
tiene la capacidad de presentar su CMA como una presentacion de paginas.
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Se puede acceder a Cloud CMA a través de la pagina de productos y servicios de Stellar
Central (stellarmls.com), O a través de la pagina de los resultados de una busqueda en
Matrix. La primera vez que acceda a Cloud CMA, tendra que crear una cuenta, la cual es
gratuita por ser miembro de Stellar MLS.

En este caso, después de seleccionar las propiedades comparables en Matrix,
hacemos clic en el boton Cloud CMA debajo de los resultados de una busqueda para
ver las comparables seleccionadas en las cuatro pestaiias de Cloud CMA.

Pestafia de Criterios:

e En laseccion Nombre del informe, introduzca el nombre del contacto e introduzca
cualquier nota privada. Las notas privadas son sélo para usted y no aparecen en el
informe final.

e Introduzca la direccion de la propiedad en cuestion. Se completara automaticamente a
partir de Google Maps y se completara automéaticamente alguna informacion
(habitaciones, bafios, metros cuadrados) de los registros publicos. Puede afiadir una
foto de la propiedad. Si no se afiade ninguna foto, se utilizara una foto aérea. En
"Informacién avanzada" puede introducir algunas caracteristicas adicionales.

e Enlaseccion ¢ Cémo quiere obtener listados comparativos? tiene varias opciones.
Puede introducir los numeros de MLS (si Cloud CMA se abri6 desde la pagina de
una busqueda en Matrix, se completara automaticamente), o puede hacer una
blusqueda rapida.

La busqueda "rapida" extrae listados dentro de una proximidad cercana a la propiedad
en cuestion, y usted puede establecer el numero de listados a extraer junto con un
marco de tiempo. Esto proporciona filtros de busqueda muy limitados y puede no dar
lugar a las mejores comparaciones.

e Haga clic en "Buscar listados". Esto le lleva a la pestafia "Listados".

Pestafia de listados

e Los listados de Comparables pueden ser ordenados por estado, dormitorios, bafos,
precio de lista, dias en el mercado, etc. También se pueden reordenar haciendo clic en
el icono a la izquierda del listado.

e En el mapa, la propiedad en cuestion es de color parpura, los listados activos son
verdes, los listados vendidos son rojos, los listados pendientes son amarillos, etc.
Puede hacer clic en cada icono para obtener mas detalles de la propiedad.

e En el &rea de Resumen de listados (parte derecha de la pantalla), puede ver el
recuento de listados en cada estado junto con un resumen total de los precios.

e En el &rea de la propiedad en cuestion, puede introducir un precio sugerido haciendo clic
en el icono del lapiz.

e También hay una seccion con cada listado comparable, y un enlace a la informacion
y fotos de MLS para cada listado. Aqui también puede deseleccionar los
comparables y hacer ajustes. En Cloud CMA, los ajustes no se hacen por campos
particulares. Sélo tiene que introducir el texto para lo que esta ajustando y luego
introducir un valor positivo o negativo.

e El valor ajustado actualizara las estadisticas de resumen.
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e Haga clic en Personalizar informe, lo que le llevara a la pestafia Personalizar.

Pestafia de personalizacion

e Aqui es donde se determina el aspecto y la composicion de su CMA.

e Elinforme Mi CMA “My CMA Report” muestra la configuracion por defecto de lo que se
mostrara en el informe. Cualquiera de estas paginas puede ser eliminada pasando por
encima de la pagina y haciendo clic en el icono '-'. Varias de estas paginas (como la
carta de presentacion, el curriculum del agente y nuestra Oficina) se pueden personalizar
haciendo clic en "editar". Cualquiera de ellas puede reordenarse pasando por encima de
la pagina y arrastrandola.

e Alaizquierda, hay un area de Contenido adicional del informe donde se pueden
afadir paginas adicionales al CMA. Tenga en cuenta que la pagina de analisis de
valoracion en linea compara el precio de lista sugerido con el valor Zillow Zestimate.
También hay disponibles varios informes estaticos.

e Sivaa Plantillas “Templates”, encontrara una variedad de plantillas que incluyen ciertas
paginas. Estas plantillas incluyen Todas las Paginas, Informe del Tasador, CMA del
Comprador, S6lo Comparables, Paquete de Pre-listado, e Informe de Seguimiento.
También puede crear y guardar una plantilla "nueva" aqui.

e También hay varias opciones de temas (colores), disefios y fuentes disponibles.

e Estole lleva a la pestafia CMA con todos los CMAs publicados en orden de fecha
descendente (con el CMA recientemente creado primero). Hay una opcion para ver el
CMA tanto en PDF como en una presentacion de diapositivas, junto con una opcién
para "Editar" el CMA. Recuerde que en el futuro podra acceder a esta pagina entrando
directamente en Cloud CMA y luego en la pestafia "CMA". Haciendo clic en el icono del
menu en la esquina superior de un CMA (tres puntos), hay una opcién para copiar el
enlace del informe completo o de una presentacion de diapositivas, o para enviar por
correo electronico el informe o la presentacion de diapositivas directamente. También
hay una opcion para eliminar el CMA.

Ajustes

Es muy importante configurar los ajustes de Cloud CMA. Al hacer clic en el avatar de
la esquina superior derecha de la pantalla (con su foto o sus iniciales), hay opciones
para la configuraciéon de la cuenta, las paginas personalizadas y la generaciéon de
clientes potenciales.

Configuracion de la cuenta:

e Perfil - Nombre, oficina, correo electronico, foto, logo y ubicacion.

e Informacion de contacto: afiada una variedad de informacion de contacto,
incluyendo el numero de licencia, designaciones, paginas de medios
sociales, teléfono, sitio web, etc. Todo lo que se aflada aqui aparecera en la
portada y en la pagina de contacto del CMA.

e Paginas personalizadas: cree o suba paginas personalizadas para que
aparezcan en el reporte de CMA.

Como Cloud CMA esta integrado con su suscripcion de MLS, las pestafias de
contrasefia, credenciales MLS, integraciones y facturacion no se utilizan.
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Generacion de clientes potenciales: ofrece un enlace a una pagina personalizada con
su informacion -el sitio web "What's My Home Worth"- para captar clientes potenciales
desde las redes sociales o una pagina web.

Otras caracteristicas de Cloud CMA

Junto con la funcion de generacion de clientes potenciales (cubierta en la clase de Lead
Generation Tools), Cloud CMA también ofrece la posibilidad de generar reportes para
sus clientes compradores, Buyer Tours, informes de propiedades y folletos. Cubrimos
los Buyer Tours en la clase de Working with Buyers, y los Property Reports y Flyers en
la clase de Lead Generation Tools.

También hay una funcién de correo electrénico movil en Cloud CMA. Los agentes
pueden recibir rapidamente los CMA por correo electronico.

Tenga en cuenta que estos CMA enviados por correo electrénico solo se basan en los
datos comparativos cercanos y no incluyen las propiedades similares.

Escriba el nombre del contacto en la linea de asunto.
Escriba la direccion de la propiedad en la primera linea (una sola linea).

Enviar a: cma@cloudcma.com (Utilice el correo electronico registrado con su cuenta
de Cloud CMA.)

Bonus: Data Co-Op

Si la propiedad en cuestion estd en MLS, puede acceder a Data Co-op desde la parte
superior de un informe de listado. (Boton Co-op junto a los iconos de Realist e iMapp.)
También puede hacer clic en el botén Data Co-op de Stellar Central para buscar una
propiedad que no esté en MLS.

Una vez que una propiedad se extrae en Data Co-op, hay varios informes disponibles
para un andlisis de mercado.

e Ventas comparables cercanas: los criterios de blsqueda de este informe
pueden modificarse haciendo clic en el icono del lapiz. Puede anular la
seleccion de comparables preseleccionados o hacer clic en personalizar los
criterios de busqueda para modificar la distancia desde la propiedad en
cuestién, los meses de antigiiedad, las habitaciones, los bafios, los metros
cuadrados, el tamafio del lote, el precio de venta, el afio de construccion, el tipo
de propiedad y el estado de deterioro.

e Analisis de precios y dias de cotizacion

e Tendencias de listados cercanos

e Informe de RealAVM

¢ Informe consolidado de la propiedad (puede seleccionar diferentes opciones).
Puede personalizarlo, previsualizar un informe y enviar un correo electrénico.
NOTA: Este informe puede tardar unos minutos en ejecutarse.
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